Actualizacion de ventas de BHN
2016

JUSTIN SMITH - Vicepresidente de ventas



Presencia mundial de BHN® 2012
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* Productos nuevos/actualizados
 VITOL, AN-20, PUR-CAL (No N)
e Surfactante SURF-MAX

* Modelo de granja para Huma Gro

e Cambios en los nombres
» SUPER POTASSIUM por SUPER K
* GOLDEN PRO por GOLDEN GRO
e SOIL PRO por SOILMAX

* Productos organicos
* NITR-O 5.5
e Otros nutrientes (P, K, Mg, Ca, micros, etc.)




* Sistema de descuentos
 Total de compras anuales S

* % de crecimiento anual
superior al afno anterior

* Disponible para
Distribuidores que tengan
contrato firmado
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Sistema de descuentos del distribuidor

Tabla de descuentos por volumen de ventas

Base &-

S S S S S S S S S
$500.000 1.000.000. 1.500.000. 2.000.000 2.500.000. 3.000.000. 3.500.000. 4.000.000. 4.500.000. 5.000.000.




KIT DE ANALISIS PRACTICO

 ANALISIS SAP
* Nitrato-NOj
e Sodio-Na*
* Calcio-Ca%*
* Potasio-K*

e Refractometro (Brix)

* Medidor combinado de
CE/TDS/pH
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